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Meningkatkan produktivitas dan kualitas
pertanian dengan pemanfaatan teknologi
digital berbasis listrik

Dalam rangka untuk  mendorong kesejahteraan dan
meningkatkan kompetensi masyarakat petani di Timika,
Papua, PLN bekerjasama dengan Tunas Farm segera
membangun area percontohan berupa Indoor Vertical
Farming dan Smart Irrigation System berbasis IoT.

Kegiatan ini adalah bagian dari agenda CSR (Corporate
Social Responsibility) PLN kepada masyarakat yang
diharapkan akan memberikan menfaat jangka panjang dan
menciptakan keberlangsungan pertanian di Timika.



The Ecosystem

Indoor facility

Greenhouse facility

Tunas local offtaker

Tunas platform

B2B2C, B2B, B2C



Teknologi yang Digunakan
Tunas Farm akan mengoptimalkan kegiatan pertanian menggunakan IoT dan juga software
pertanian. Sehingga petani dapat dengan mudah mengontrol kebun serta mengetahui
keadaan tanamannya.



Indoor Vertical Farming

Instalasi Tanaman Sensor & IoT Panel Automation



Smart Irrigation System

Mixing tank Centralized Sensor & IoT



Surat Kerjasama PLN & Tunas Farm



Ecosystem of Electrifying Agriculture

Penggunaan listrik oleh petani
memberikan pemasukan kembali
bagi PLN

Tunas Farm menyediakan instalasi
pertanian, IoT, software dan pembekalan
serta SOP untuk proses penanaman dan
mendapatkan monthly fee subscription dari
sistem yang disediakan

Petani mengerjakan dengan presisi
dan tersistem sehingga kualitas
sayuran lebih baik dan sesuai
spesifikasi konsumen

koperasi menjadi off-taker
sayuran dari petani untuk
disalurkan ke PT Freeport
sebagai catering

PLN memberikan dana CSR
untuk peningkatan hasil

pertanian



Malang, East Java 100m2 in total area
1,3 tons monthly production
IDR 780 mio setup cost

95% progress

Current Tunas Partnership



Current Tunas Partnership

Pontianak, West Kalimantan

90% Progress

90m2 in total area
1,2 tons monthly production
IDR 730 mio setup cost



Baby romaine
Kale
Basil
Mesclun (mix lettuce)

Baby romaine 70% B2B - 30%  B2C
Kale 60% B2B - 40% B2C
Basil 70% B2B - 30% B2C
Mesclun 50% B2B - 50% B2C

We cultivate 4 different crops that have
a huge demand in HORECA industry:

1.
2.
3.
4.

Ratio to B2B and B2C market:
1.
2.
3.
4.

Product Diversification

*with this method, we secure our production and demand





Success Story



Terima
Kasih
PT Tunas Inovasi Pertanian


